1l Vertrieb
Weiterbildung II. Filmchen fur den Durchblick

In finf bis zehn Minuten sollen Vermittler sich auf dem neuen
Filmportal www.poolnews.tv (ber Produkt- und Service-Innovationen
informieren kinnen. Dieses Fiel jedenfalls hat sich der Herausgeber,
der Maklerpool Jung, DMS & Cie., gesetzt.

Mach nur achtwdchiger Vorbereitungszeit ging das Portal vor zwei
Wochen online. &uf dem Fondskongrezs Ende Januar in Mannheim
war das Projekt vorgestellt worden. Derzeit stehen nach Auskunft von
Projektleiter und Chefredakteur Jan Qlaf Hansen etwa 120 Videos
anline. Ziel ist es, jede Woche sieben bis zehn neue Streifen
einzustellen. Einmal pro Woche findet ein Update statt.

Fiir den Inhalt der Filme =sind die Produktgeber selbst verantwortlich.
Poolnews.tv stellt ein Studic zur Verfligung, in dem die Aufnahmen
gemacht werden kinnen. Man =ei bestrebt, dass kein professioneller
Moderator, sondern der Vertriebschef selbst die Informationen
vorstellt, meint Hansen. Dies sei authentischer.

In den Videos soll s vorrangig darum gehen, das Produktangebot vorzustellen - siehe Screenshot. Aber auch
Imagepflege kann betrieben oder Weranstaltungen angeteasert werden, so Hansen. Eine Beschrankung auf
Fartner von Jung, OMS & Cie. sei nicht vorgesehen. Man walle ein mdglichst breites Angebot.

Der Zugang zu den Videocs st fir Jedermann mdglich. Zielgruppe sind wor allem Finanz- und
Wersicherungsherater. Inhaltlich ist das Angebot in die Kategorien Investmentfonds, Versicherungen,
Beteiligungen, Managed Futures, Zertifikate und ETFs, Finanzierungen sowie Vertrieb und Beratung gegliedert.

Weitergehende Produktinformationen oder Antragsmaterial stehen allerdings nur Poolpartnern (ber das
Malklerportal ,World of Finance™ von Jung, DMS & Cie. zur Verflgung, zu dem der Nutzer (ber einen Link
gelangt. Wer mdchte, kann ausgewshlte Videos per Mail an Kunden versenden. Damit kidnnten Makler ihr
professionelles Image verbessern, hofft Hansen. <Peggy Ehlers, WI-Report 6/2010=



